2 DAYS TRAINING

STRATEGI JITU EVALUASI
KREDIT UNTUK PEMBIAYAAN
UKM DAN PENTINGNYA
KREDIT SINDIKASI




OVERVIEW

Indonesia sedang menghadapi tantangan dari dampak krisi global dan pan-
demi yang telah memberi imbas bagi perekonomian nasional. Saat ini tengah
melakukan pemulihan ekonomi, yang dimulai dari Usaha Kecil dan Menengah
(UKM) yang menjadi penopang perekonomian nasional. Salah satu pendorong
perekonomian ini yakni pembiayaan yang dapat disalurkan untuk mengem-
bangkan usaha.

Di sisi lain, pihak debitur semakin berhati-hati dalam penyaluran dana kredit
untuk menekan angka Non Performing loan (NPL) di tengah isu resesi yang
semakin nyata. Namun, bank juga dituntut untuk tetap melakukan kegiatan
bisnisnya dalam menyalurkan dana namun tetap dengan prinsip kehati-hatian.
Ditambah dengan aturan BMPK yang mengatur jumlah penyaluran kredit,
mengharuskan bank lebih ekstra memfilter calon kreditur.

Masalah di lapangan yang sering terjadi saat ini adalah banyak nasabah yang
mengalami kemacetan dalam melakukan pembayaran kredit. Hal ini tentu
menjadi pekerjaan rumah bagi debitur untuk menghadapi masalah yang sering
terjadi saat ini. Pada training ini, para peserta akan diberikan teknis praktis
untuk menganalisis kebutuhan, kemampuan dan karakter sebagai landasan
penting dalam penentuan pemberian kredit usaha kecil dan menengah. Peser-
ta juga akan dibekali dengan teknik monitoring, mendapatkan informasi dan
pembinaan serta pemecahan masalah pasca pemberian kredit dan juga pen-
gertian dan mekanisme kredit sindikasi untuk mengatasi aturan BMPK.



OBJECTIVE

- Memberikan pemahaman proses kredit Usaha Kecil dan Menengah

- Memberikan pengetahuan dan pemahaman kepada peserta mengenai
aktivitas perkreditan pada umumnya terutama yang terkait dengan masalah
kredit komersial (kredit untuk usaha).

- Memberikan pengetahuan dan pemahaman mengenai langkah-langkah dalam
menganalisa proses pemberian kredit kepada nasabah; meliputi analisa
kualitatif, analisa kuantitatif dan analisa agunan

- Memberikan pemahaman tentang penyusunan struktur kredit sesuai
kebutuhan calon debitur/debitur berdasarkan resiko yang telah diidentifikasi

- Memberikan pemahaman tentang cara identifikasi atas unsur-unsur
administrasi kredit dan memahami pentingnya 'early problem recognition’

- Mengerti manfaat-manfaat kredit sindikasi.

- Mengetahui tahap-tahap proses sindikasi, dari inisiasi, mandat, info memo,
arrangement, agent, management, dan lain-lain.

- Memiliki kemampuan penyusunan info memo dan proyek sindikasi.

OUTLINE

1. Prinsip Kehati-hatian

2. Proses Kredit Produktif

3. Analisa Karakter Integritas Nasabah

4. Analisa Kondisi Keuangan Nasabah

5. Menghitung Kebutuhan Kredit

6. Analisa Agunan yang Diberikan

7. Penyusunan Struktur Kredit

8. Monitoring Kredit agar Menguntungkan

9. Penanganan Kredit Bermasalah

10. Tahapan kredit sindikasi dan modifikasi di dalamnya
11. Struktur pembiayaan dan penentuan nilai pembiayaan
12. Informasi memorandum



TARGET PESERTA

Kredit Analis, Bagian Pemasaran Kredit Produktif
(Account Officer), Bagian Supervisi Kredit, Bagian
Administrasi Kredit, Internal Audit

TRAINING DAY

SELASA RABU

11-12

Oktober 2022

09.00 - 16.00 WIB
Fave Hotel (Gatot Subroto)

JI. Komp. Polri Blok A9, RT.5/RW.2,
Karet Semanggi, Setiabudi, Jakarta Selatan

INVESTASI

Normal : Rp. 6.500.000,- / Peserta
Early Bird : Rp. 6.000.000,- / Peserta

(10 Pendaftar Lunas Pertama)

Group : Rp. 5.500.000,- / Peserta

(Minimal 3 Peserta dalam 1 Perusahaan)

Informasi lebih lanjut dapat menghubunagi:
Sales Manager: +62 856-1373-554 (Septian)




TRAINER PROFILE

‘@

ADI PRASETYO

Menyelesaikan Pendidikan di Institut Teknologi Bandung pada tahun 1987.
Mengawali karir sebagai field consultant pada proyek IBRD Rural Roads Devel-
opment Project selama 2 tahun hingga mendapat panggilan untuk mengikuti
Program Pendidikan Eksekutif Bank Niaga.

Setelah menyelesaikan Program Pendidikan Eksekutif Bank Niaga, pengalaman
di perbankan diawali sejak ditugaskan di salah satu cabang sebagai Account
Officer. Sejalan dengan perkembangan karirnya, Adi mendapat promosi hingga
posisi Kepala Wilayah pada tahun 1998 saat Indonesia ditimpa krisis ekonomi.
Selama masa krisis, Adi banyak menangani pembiayaan bermasalah.

Selepas krisis, Adi ditugaskan di Kantor Pusat menangani Pengembangan
Produk Kredit Konsumtif kemudian menangani Produk Kredit Usaha Kecil -
Menengah. Di antara penugasan2 tersebut Adi juga mendapat tugas
tambahan dalam pengembangan otomasi perbankan dan penyelarasan kebija-
kan kredit (pada saat merger Bank Niaga - Lippobank). Beberapa proyek sig-
nifikan adalah Implementasi Loan Origination System dan Collection
Management System.

Di akhir masa kerjanya di Bank CIMB Niaga ditugaskan untuk menyusun Bank
CIMB Niaga Manual Framework dan meyakinkan bahwa seluruh produk dan
aktivitas Bank telah didukung oleh kebijakan dan prosedur yang memadai.

Di luar pekerjaan ‘resmi’ sebagai pejabat Bank, Adi banyak membantu
Bank-bank kecil dalam meningkatkan kualitas sumberdaya manusia melalui
pelatihan2, utamanya pelatihan di bidang kredit.

Setelah menyelesaikan kontrak kerja di Bank CIMB Niaga pada tahun 2016, di
samping meneruskan hobby mengajarnya, Adi bekerja sebagai konsultan per-
bankan dengan spesialisasi penyiapan kebijakan dan prosedur, utamanya kebi-
jakan dan prosedur kredit. Saat ini beberapa Bank kecil dan menengah telah
dibantu.



GALLERY

Penerapan 3 Lines of Defense dalam Era Financial
Technology (fintech) dan Perbankan Digital

Kupas Tuntas Persiapan Akuntansi Terkini: PSAK 71,
72 dan 73 (Efektif 1 Januari 2020)
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Strategi Pengendalian Intern (Quality Assurance)
Perbankan Berbasis SEOQJK No.35/SEQJK.03/2017

Collection Strategy: The Most Powerful Tactic For
Managing Problematic Loans

Basic Corporate Secretary Bagi Staf Corsec dan
Sekretaris Direksi/ Dewan Komisaris

Penguku ran Risiko Operasional yang Efektif di
Perbankan



FORMULIR PENDAFTARAN PESERTA

STRATEGI JITU EVALUASI KREDIT UNTUK PEMBIAYAAN
UMKM DAN ULTRA MIKRO

Kami yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama  ereeresenereseasensenseaseesesseesnssasenesarenssasanssnssnsseisne e BN

Jabatan i eieeeeereerneeeneseneesnnesransenssedoeenanin HERTINUNNNIN
PeIUSANAAN oo

Alamat S Y A e

TelEPON/FAX & oo,
Email o A
Jumlah peserta: .............. orang

Pembayaran : Transfer ke rekening PT Kuadrant Satu Komunika
- Bank BRI Cabang Kramat Jakarta, Nomor rekening
0335-01002244308

Jakarta, ....cooeveeeeiie

tanda tangan, nama lengkap, dan stempel perusahaan



WARTA
EKONOMI

ACADEMY

WARTA EKONOMI ACADEMY

JI. Tebet Raya No. 85A, Tebet, Jakarta Selatan 12820
Telp. : (021) 82850466, 0878 6780 0900

Email : academy.wartaekonomi@gmail.com

https://academy.wartaekonomi.co.id/




